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BOUWPLAATS

Timmerfabriek Henk Alferink
ziet als specialist volop kansen

‘Wi willen
niet opgaan
In de massa’

Er is in Amsterdam bijna geen gracht of singel te vinden
waar Timmerfabriek Henk Alferink geen deur, kozijn of
raam heeft gerestaureerd, hersteld of vervangen.
Timmerwerk in oude stijl, dat is waar de fabriek uit
Nieuw-Amsterdam al decennialang naam mee maakt in
heel Nederland. Maar dat betekent niet dat de 58-jarige
ondernemer zich alleen op ‘oud en versleten’ richt.
“Ook in de nieuwbouw liggen grote kansen voor onze
industrie.”

Om een goede replica te kunnen maken van de
dakkapel van het Tegeltjespand in Erica bracht
Henk Alferink een deel van de oude mee naar
de werkplaats.
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De lijst met referentieprojecten op de site van Timmerfabriek Henk
Alferink is even lang als indrukwekkend. Restauratie van het
Concertgebouw tot discotheek Roxy, Paradiso en het Scheepvaart-
museum in Amsterdam, de Koninklijke Nederlandse Munt in Utrecht,
de Sterrenwacht in Leiden, Kasteel Prattenburg in Rhenen en
Kasteel Beverweerd in Utrecht.

“Stuk voor stuk projecten waar we trots op zijn", zegt Henk Alferink
in de showroom van zijn timmerfabriek aan de Veilingstraat in het
Drentse Nieuw-Amsterdam.

“Maar dat zijn we op alle ruim 500 monumenten waaraan we door de
jaren heen gewerkt hebben. Soms met een kleine bijdrage, andere
keren met veel werk en impact. Meehelpen aan het behoud van cul-
tureel erfgoed vind ik een van de mooiste dingen die er is.”

Paleis op de Dam

Toch moet er een project zijn waar de ondernemer het meest trots op
is. “Ja, de absolute kroon op ons werk is de opdracht voor het
Koninklijk Paleis op de Dam. Een grote klus die je niet zomaar toege-
wezen krijgt”, zegt Alferink met een grote lach op zijn gezicht, terwijl
hij in een van de boeken op tafel de foto’s van het werk erbij zoekt.
“We moesten binnenkozijnen vernieuwen en de zeventiende-eeuwse
stijldeuren moesten gerestaureerd worden. Daarnaast was er veel her-
stelwerk aan de profielen, het lijstwerk, lambrisering en de architraven.”

Specialisten

Hoe een timmerfabriek uit Nieuw-Amsterdam aan al die opdrachten
komt? Alferink: “Wij zijn al achttien jaar specialist en maken waar
wat we beloven. Daar hechten klanten veel waarde aan en dat spreekt
zich rond. Bovendien kunnen wij heel flexibel werken. In onze werk-
plaats kunnen we eigenlijk alles maken, restaureren of herstellen.”
Omdat Timmerfabriek Henk Alferink niet gebonden is aan bepaalde
machines of profielen in de productie kan de klant ieder detail gele-
verd krijgen. “Van stijldeur tot lambrisering of ornament, onze mede-
werkers gaan ermee aan de slag.”

Gewilde partner

Met name restauratie-aannemers weten Alferink te vinden. “Zij willen
binnen zo'n vaak groot project het werk in delen bij een specialist
onderbrengen. En wij kunnen dat zo oppakken en voor ze uitvoeren.
Zij missen de kennis en kunde die wij in huis hebben. Dat maakt ons
tot een gewilde partner om mee samen te werken.”

Hij geeft een voorbeeld. “Voor een groot restauratieproject in het
midden van het land, hadden vijf aannemers zich ingeschreven. Vier
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van de vijf waren al tijdens de inschrijfperiode bij ons geweest met
de vraag of wij al het houtwerk wilden verzorgen. En niet lang daarna
meldde ook de vijfde aannemer zich. Dat zegt wel iets over de naam
die we als specialist hebben.”

En aan die positie wil Alferink ook niets doen de komende jaren. “Wij
opereren als nichespeler in de timmerindustrie en daar wil ik graag blij-
ven. Niet opgaan in de massa, als specialist hebben we nog volop kan-
sen.”

Bedrijfsleider

De ondernemer begon achttien jaar geleden voor zichzelf. Alferink:
“lk was toen 40 jaar en de timmerfabriek waar ik al elf jaar werkte,
werd overgenomen. Daarna veranderde het karakter van de fabriek en
ik voelde me er als bedrijfsleider niet langer thuis. Ik heb altijd de
wens gehad om ooit een eigen bedrijf te runnen, dus toen heb ik
besloten ontslag te nemen en voor mezelf te beginnen.”

Alferink huurde in Schoonebeek voor drie jaar een pand en begon
met vier medewerkers zijn timmerfabriek, gespecialiseerd in restaura-
tie en timmerwerk in oude stijl. “Eigenlijk heeft het vanaf het aller-
eerste moment goed gelopen. Je merkt dat het gunnen van werk vaak
gepaard gaat met een persoonlijke band. Als een aannemer of klant
een klik met je heeft, zit het wel goed. En door vervolgens goed werk
te leveren, bouw je aan langdurige relaties.”

Werkplaats

Het kloppend hart van de timmerfabriek, die na drie jaar in Nieuw-
Amsterdam werd aangekocht, is de werkplaats. “Dat lijkt voor de
hand te liggen, maar ik durf te stellen dat in ons vak de werkplaats
vaak de echte bouwplaats is. Letterlijk en figuurlijk want daar moet
het toch gebeuren. Hier maken wij ons vakwerk.”

In die werkplaats zijn zes medewerkers druk in de weer met deuren,
kozijnen en ramen, maar ook dakkapellen of ander houtwerk. “Zeker
als het gaat om restauratie- en herstelwerk worden de deuren en kozij-
nen vaak hierheen gebracht om te bewerken. En ook als we elementen
moeten vervangen, doen we dat hier aan de hand van een monster of
tekening.”

“In onze werkplaats kunnen
we eigenlijk alles maken,
restaureren of herstellen”

Oude dakkapel

Mooi voorbeeld is een doorsnede van een oude dakkapel van het
Tegeltjespand in Erica, die deels is meegenomen naar de werkplaats
en nog steeds in de hal tussen de showroom en werkplaats staat. Ook
een oud raamkozijn uit Kasteel Beverweerd staat daar en Alferink
toont trots de foto’s van de door zijn vakmensen gemaakte nieuwe
exemplaren in het gerestaureerde kasteel.

Aan een lange wand in de hal prijken tevens vele tientallen voorbeel-
den van detailleringen die de houtbewerkers van Alferink ooit hebben
gemaakt of gerestaureerd. “Sommige onderdelen zijn honderden
jaren oud. Mooi voor ons als specialisten, maar ook klanten vinden
het bijzonder om te zien wat we allemaal kunnen.”

Divers
Henk Alferink noemt het werk in zijn timmerfabriek erg divers. “In
sommige projecten moeten we vooral beschadigd houtwerk herstellen
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Tijdens de restauratie van Kasteel Beverweerd heeft Timmerfabriek Henk Alferink veel
houtwerk vervangen en hersteld.

Een voorbeeld van een oude deur die Alferink tijdens de restauratie van de
Sterrenwacht in Leiden heeft hersteld in oude luister.

of vervangen, voor andere werken maken we bijvoorbeeld oude deu-
ren brandveilig. Opdrachtgevers willen meestal het oude karakter van
een deur houden — en als de deur nog goed is, de deur zelf ook. In
zulke gevallen kunnen wij de die deuren voorzien van een brand-
werende laag binnen in de deur.” Dat kan, vertelt Alferink, door het
dwars doorzagen van een oude deur waarna een staalplaat tussen
beide lagen wordt aangebracht. “Het is maar een voorbeeld, maar het
toont wat er allemaal mogelijk is. Zo hebben we deuren ook wel eens
gevuld met een laag zand om ze brandwerend te maken.”
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Vooral in het hogere segment ziet Henk Alferink volop mogelijkheden voor hout. “Je ziet
dat de vraag groot is. Van landelijk klassiek tot strak, het voordeel van hout is dat het
allemaal kan.”

10 | 20196

Nieuwbouw

Hoewel Timmerfabriek Henk Alferink vanaf dag één als ‘specialist in
timmerwerk in oude stijlI’ de markt op ging, nam de ondernemer niet
alleen restauratiewerk aan. “Ook in nieuwbouw liggen veel mogelijk-
heden voor de timmerindustrie. En zeker in het hogere segment,
waarin wij actief zijn. Ook dat is min of meer vanzelf zo gegroeid. De
klanten die hier komen, willen vakwerk en zijn bereid daarvoor te
betalen. Het zijn liefhebbers van hout, die voor kwaliteit gaan.”

MenK

En kwaliteit is een kerncompetentie van het bedrijf, zo zegt Alferink.
“Bij ons zijn ‘M en K’ leidend: maatwerk en kwaliteit. Daarin zijn we
ook echt onderscheidend, want in tegenstelling tot onze concurren-
ten vragen wij bijvoorbeeld geen toeslagen voor kleine maatafwijkin-
gen. Deuren zijn standaard 830 of 880 millimeter, maar de klant wil
bijvoorbeeld 840 mm. Dan is dit bij ons zonder een toeslag.”
Maatwerk is ook een vinding van Alferink voor binnenkozijnen in
nieuwbouwwoningen. “In de regel wordt er op de bouw een gewoon
binnenkozijn geplaats en wordt naderhand de deur ingemeten en
geplaatst. Wij hebben een systeem ontwikkeld waarmee we met een
strak stelkozijn werken, dat in de ruwbouw gebruikt wordt. Als de
ruwbouw af is, kan het definitieve kozijn inclusief deur geplaatst wor-
den zonder allerlei pas- en meetwerk.” Op verzoek kan de hele set
ook afgelakt in eindkleur geleverd worden.

Hout in interieur

Naast deuren, kozijnen en ramen heeft Alferink door de jaren heen
ook veel interieurwerk gerestaureerd en vernieuwd. “Lambriseringen,
sierwerk tot zelfs kasten aan toe. Dat behoorde tot het interieur van
de te restaureren gebouwen en dat deden we er steeds vaker bij. Niet
verwonderlijk dus dat we dat ook voor onze nieuwbouwprojecten zijn
gaan aanbieden”, aldus de ondernemer, die daar volop kansen ziet
liggen voor de timmerindustrie.
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Voor een nieuwe woonhoerderij maakte Alferink uit oude gebinten een deur ‘met twee
gezichten’. Aan de ene zijde bekleed met de stoere en oude planken, gezaagd uit de
gehinten en aan de andere kant bekleed met nieuwe planken.

“We doen nu al zoveel interieurwerk dat we daar actief mee de markt
op willen gaan. Onder de naam ‘Hout in interieur’ brengen we niet
alleen onze binnendeuren en -kozijnen onder de aandacht, maar ook
kasten, lambriseringen, keukens en trappen. Want dat doen we er
inmiddels allemaal bij op verzoek van onze klanten.”

Klassiek of modern strak

De nieuwbouwprojecten die Timmerfabriek Henk Alferink uitvoert zijn
divers. “Wij zitten veelal in het hogere segment en veel klanten
weten precies wat ze willen. Omdat smaken verschillen, werken we
de ene keer aan een klassiek interieur met veel detailleringen en
regelwerk terwijl we voor een andere klant alles superstrak en modern
moeten afwerken. Het voordeel voor de klant is dat alles mogelijk is.”
Om ervoor te zorgen dat de klant ook daadwerkelijk krijgt wat hij of zij
wil, maakt Alferink vaak proefopstellingen in de werkplaats om te
tonen hoe het eindresultaat gaat worden. “Zeker als het gaat om bij-
voorbeeld een vlakverdeling op een deur krijgen klanten vaak geen
goed beeld van een tekening alleen. Door hier dan een eenvoudig
model te maken, kun je ze dat beeld wel geven. Dat werkt voor zowel
de klant als voor ons prettig, want het eindresultaat is dan precies wat
de klant verwacht.”

Uitdagend werk

Krijgen de vakmannen van Alferink in het restauratiewerk regelmatig
unieke klussen voor de voeten, ook in nieuwbouw zorgen de wensen van
de klant soms voor uitdagingen. “Zo wilde een klant dat we voor zijn
nieuwe woonboerderij deuren zouden maken die passen bij de oude
gebinten die in de boerderij toegepast waren. Wij zijn toen op zoek
gegaan naar oude gebinten en hebben die in planken gezaagd. De gaten
en scheuren in de planken hebben we niet dichtgezet, de planken moes-
ten er zo authentiek mogelijk uitzien. Alleen het doorzagen van de
gebinten in planken was arbeidsintensief en dus kostbaar. Daarbij kwam
nog dat het nog zeker vier tot vijf bandzagen per kubieke meter kostte
met al die oude metalen (spijkers, GH) die nog in de gebinten zaten.

Na het zagen werden de planken nog wel bewerkt en behandeld met
een speciale lak, maar ze behielden de uitstraling van de gebinten.
Vervolgens hebben we de planken willekeurig op één zijde van de
deurframe aangebracht en aan de andere kant voorzien van strakke
glad afgewerkte panelen. Hierdoor ontstond een unieke deur met
twee heel verschillende zijden. Dat maakt ons werk bijzonder. Samen
met de klant iets unieks en moois maken. Wij nemen echt de tijd en
dat is onze kracht. Wij voelen ons als niche dan ook prima thuis in de
timmerindustrie.”
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De hal tussen de showroom en werkplaats van de timmerfabriek in Nieuw-Amsterdam is
gevuld met voorbeelden van kozijnen, ornamenten, profielen en ander vakwerk dat
Alferink door de jaren heen heeft hersteld, gerestaureerd of gemaakt.

‘Ook gewone deuren’

“Wij maken overigens ook gewone deuren hoor”, zegt Henk Alferink
met een glimlach op zijn gezicht aan het einde van het gesprek.
“Hoewel we naam maken als specialist, bieden we ook de klant die
voor een goede standaard deur komt, een oplossing.”

Wel zegt de ondernemer het te betreuren dat de prijs tegenwoordig zo
leidend is en dat veel van de geboden producten op de markt hier-
door niet de gewenste kwaliteit hebben. “Je ziet bijvoorbeeld dat
stijlbreedtes van deuren vaak erg smal zijn, terwijl juist dat stijlwerk
zorgt voor stevigheid en uitstraling.”

“Wij voelen ons als niche prima
thuis in de timmerindustrie”

Toekomst

Hoewel Henk Alferink de toekomst van zijn timmerbedrijf vol vertrou-
wen tegemoetziet, heeft hij sinds het begin van de crisis wel gemerkt
dat het ‘erg lastig’ is om concrete plannen voor de komende jaren te
maken. “Tot aan de crisis was dat heel anders”, aldus de onderne-
mer. “De laatste acht jaar merk je dat opdrachtgevers voorzichtiger
zijn.” Zelfs nu er eigenlijk enorm veel werk is, blijft het volgens
Alferink erg onvoorspelbaar.

“Neem de recente problematiek rond de stikstof. Ineens ligt bijna
alles in de woningbouw weer stil. Het is sinds de crisis een grillige
markt geworden, dat blijkt maar weer uit het enorme effect op de
sector van een enkele gebeurtenis.”
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